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В большой бизнес

–�Это�обширный�вопрос,�–�заметила�Ири-
на�Таблер.�–�Не�люблю��оворить�в�общем,�я
челове³� очень� ³он³ретный.� ПоэтомÀ� с³ажÀ,
³а³ие�À�меня�есть�³ачества,�³оторые�способ-
ствовали�томÀ,�чтобы�стала,�³а³�вы��оворите,
Àспешной�бизнес-вÀмен.

Я�от�природы�челове³�целенаправленный,
Овен� по� зна³À� зодиа³а.� Плюс� À� меня� отец
предприниматель,� был� �ендире³тором
"Вторчермета",�и,��лядя�на�не�о,�я�с�детства
хотела� быть� дире³тором.� Наверное,� самое
�лавное�–�целеÀстремленность,�видеть�цель.
И�что�мне�еще�очень�помо�ает,�я�челове³�по-
зитивный.�Прочла��де-то,�что�любая�пробле-
ма,�это�хорошо�замас³ированная�Àдача.�И�от
это�о�оттал³иваюсь.

Тринадцать�лет�в�Германии.�Приехала�сю-
да�в�восемнадцать�лет,�беременной,�с�моим
бывшим� мÀжем.� Не� хотела� Àчить� язы³,� мне
было�здесь�неÀютно.�Потом�осталась�одна,�и
жизнь� заставила� дви�аться,� что-то� предпри-
нимать.�О³рÀжало�очень�мно�о�"хороших�лю-
дей",�³оторые��оворили,�ты�–�мать�одиноч³а,
нет�À�тебя�здесь�шансов.�А�для�меня�это�был,
³а³�вызов.�Пришлось�ис³ать�свой�пÀть.�Я�по-
няла,�нÀжно�знать�язы³�и�иметь�хорошее�об-
разование.� Очень� бла�одарна� семье� мое�о
бывше�о�мÀжа,�что�помо�ли�мне�с�сыном.�

Пробежим�парÀ�лет.�Волей�сÀдьбы�о³аза-
лась�на�пра³ти³е�в�бан³е.�Меня�взяли,�³а³�со-
циальный� прое³т� (по-немец³и� мо�ла� толь³о
Àлыбаться).�А�я�та³ой�шанс�восприняла�серь-
езно�и�зацепилась.�По³азывала�им,�дайте�мне
шанс�и�вы�Àвидите,�что�из�меня�полÀчится.

Через�два�месяца�пра³ти³и,�а�она�была�на
�од,�бесплатная,�мне�предложили� ÀчебÀ� (мы
ведь,�из�то�о�строя,�советс³ие,�если�спраши-
вали,� ³то� бÀдет� ³а³Àю-то,� дополнительнÀю,
работÀ� делать,� дрÀ�ие� отводили� �лаза,� а� я
сразÀ:�"Я�мо�À",�и�та³�было�постоянно�"Мо�À�я,
мо�À� я,� мо�À� я...").�Мой�шеф,� �осподин�Herr
Spahn,�замечательный�челове³,�это�заметил�и
�оворит,�тебе�нÀжно�Àчиться,�дви�аться�даль-
ше.�А�я�даже�растерялась,�À�меня�ведь�нет�не-
мец³о�о.�Он�тÀт�же:�"НÀ,�хорошо,�есть�еще�од-
на�ва³ансия�–�Àборщицы,�иди,�À�нас�Àбирать
бÀдешь".�Я��оворю,�нет.�Три��ода�работала�и
Àчилась,�полÀчила�профессию�Bankkauffrau.�

–�Ка³�Вас� воспринимали� бан³овс³ие
работни³и?

–�Были�люди,�³оторые�меня�поддержива-
ли,�а�были�и�та³ие,�³то��оворил,�все�равно�я
бÀдÀ�петь�на�пешеход³е,�а�мой�сын�при�этом
собирать� день�и.� Одна³о� одна� немолодая
женщина� с³азала�мне� то�да:� "Ира,� все,� что
тебя� не� Àбивает,� делает� сильнее".� И�жизнь
по³азала,�что�это�мÀдрые�слова.

Я�очень�а³тивный,�целеÀстремленный�че-
лове³.�Поработав�в�бан³е,�поняла,�что�быть
всю� жизнь� простым� бан³овс³им� ³лер³ом� –
не�для�меня.�У�меня�появились�рÀсс³оязыч-
ные�³лиенты,�они�обращались�в�наш�бан³,�а
потом�–�³о�мне�за�³онсÀльтацией,�я�им�помо-
�ала.�Нашим�людям�сложно�понять�бан³овс-
³ие�нюансы,�и�не�толь³о�из-за�не�очень�хоро-
ше�о�немец³о�о�и�незнания�терминов.�Ка³�в
основном�дÀмают�³лиенты,�я�пришел�в�бан³,
и�за�меня�все�сделают,�не�обманÀт.�Это�та³,
но�верно�и�то,�что�предложат�здесь�вариант,
³оторый� более� вы�оден� бан³À,� а� Àж� потом
³лиентÀ.�Есть�мно�о�нюансов,�³оторые�нефи-
нансистÀ�сложно�понять.�Мы�выросли�в�дрÀ-
�ой�среде.�Не�Àмели�выбирать,�летали�все�–
Аэрофлотом,�хранили�день�и�в�Сбере�атель-
ной�³ассе.�

А� сÀществÀет� пре³расный� сервис� –� фи-
нансовое�бро³ерство,�то�есть�можно�в�одном
месте� представить� ÀслÀ�и� всех� бан³ов� или
дрÀ�их� финансовых� ор�анизаций.� ПоэтомÀ
подÀмала,�а�почемÀ�бы�не�попробовать�от³-
рыть�свое�дело.�И�начала�³онсÀльтировать�в
области�ипоте³и.�Это�а³тÀально,�ведь�наши
люди,�переселившись�сюда,�немно�о�обжи-
лись� и� стараются� ³Àпить� здесь� свои� дома,
³вартиры,�пÀстить�³орни.�

В�2004��одÀ�я�начала�свое�дело.�А�в�прош-
лом��одÀ�реор�анизировались�до�а³ционер-
но�о�общества.

Все было непросто 
–�Та³�все�было�просто,�³а³�по�мано-

вению�волшебной�палоч³и?
–�Ша��вперед,�два�назад,�та³�и�дви�ались,

первые�ша�и�особенно�тяжелыми�были.�Уш-
ла�из�бан³а,�дÀмала,�станÀ�бизнесменом.�А
�де�³лиенты?�А�À�меня�–�ребено³,�машина�в
³редит,� жить� на� что-то.� Ко�да� работала� в
бан³е,�не�задÀмывалась�об�этом.�Даже�деп-
рессия�была,�не�с³рываю�об�этом,�месяц�ле-
жала�на�диване�и�не�видела�выхода�из� той
ситÀации,�³оторÀю�сама�же�создала.

–�Вы�³а³�бы�разочаровались�в�своих
силах,�возможностях?

–�Я�челове³�по�своей�натÀре�сильный,�но
здесь,�³азалось,�все...�Потом�Àдача�ÀлыбнÀ-
лась�мне:�позвонили�мои�дрÀзья�с�при�лаше-
нием� встретить� Новый� Год� в�Мос³ве.� И� из
Мос³вы�я�приехала�дрÀ�им�челове³ом,�снова
появилась�Àверенность�в�себе.

ФирмÀ� поднимала� с� "нÀля".� В� 2005� �одÀ
Àже� появилась� возможность� приобрести
офис,�а�поначалÀ�арендовала�стол�с�³омпью-
тером.�Переехала�из�Майнца�в�Висбаден.�На-
чала�работать�À�себя�дома,�снимала�³варти-
рÀ,�³Àпила�стол�в�дешевом�ма�азине.�Ко�мне

пришла�девоч³а�на�пра³ти³À,�та³�мы�начали,
³а³� я� сейчас�это�называю,�и�рать� в�бизнес.
Ни³а³их� чет³их�бизнес-планов,�была�просто
идея.� И� большое� желание.�Желание� ³ем-то
стать� в� этой� жизни,� желание� помочь� своим
соотечественни³ам.� И� нашÀ� ис³ренность
чÀвствовали� наши� ³лиенты.� За� �од� была
сформирована�моя�³оманда,�из�тысячи,�³ото-
рые�приходили�³�нам�на�собеседование,�ис-
³ала�тех,�³то�станет�моими�единомышленни-
³ами,�в�самом�широ³ом�смысле�это�о�слова.

В� 2006� �одÀ� переехали� в� этот� офис.� В
этом��одÀ�по³Àпаем�все�здание,�оно�Àни³аль-
ное,�емÀ�сто�лет,�относится�³�памятни³ам�ар-
хите³тÀры.�С³ажÀ�вам�сразÀ,�À�меня�нет�меш-
³ов� с� день�ами.�Свои� заработанные�день�и
в³ладываю�в�развитие�бизнеса.�

День�и�для�меня�не�цель,��лавное�–�мой
сын.�НÀжно�запомнить�³аждомÀ�начинающе-
мÀ�предпринимателю:�день�и�–�это�средства
для�мно�их�возможностей.

Есть�дальнейшие�прое³ты,�есть�амбици-
озные� планы.� Тоже� �де-то� прочла,� бери
все�да�выше,�чем�мет³а,�то�да�точно�попа-
дешь�в�цель.�Сейчас�À�меня�21�штатный�сот-
рÀдни³,� есть� дистрибÀция� –� 200� челове³.
Мы� работаем� по� мно�им� направлениям.� В
рам³ах� наше�о� холдин�а� девять� прое³тов.
Приобретаем�бан³.

Есть� интересный� прое³т� –� поддерж³а
безработных�соотечественни³ов.�Мы�хотим,
чтобы� наши� люди� и� в� новой� стране,� новой
жизни�чÀвствовали�себя�Àверенно,�расправи-
ли�плечи.�Cвоим�³олле�ам�не�Àстаю�напоми-
нать:� "ДÀмайте� позитивно,� делайте� добро.
Оно�вам�вернется"

–� А� не� проще� было� бы� остаться� в
бан³е,�À�Вас�был�постоянная�работа,�о
³оторой�мно�ие�и�не�мечтают,�"29�³аж-
до�о�месяца�на�³онто�зарплата�³апает".
И�не�надо�мÀчиться,�Àдастся�тебе�про-
е³т�или�нет.

–�Что�та³ое�постоянная�работа?�Посмот-
рите,�с³оль³о�сотрÀдни³ов�со³ращают�те�же
бан³и-��и�анты.�Работа�в�бан³е�стала�для�ме-
ня� стÀпенью,� чтобы� наÀчиться� рÀ³оводить,
нÀжно�побывать�подчиненным.�Я�очень�дол�о
Àчилась�и�продолжаю�Àчиться.�ПолÀчила�про-
фессиональное� образование� для� бан³иров,
сейчас�заочно�ÀчÀсь�в�Бан³овс³ой�а³адемии
для�бан³овс³их�дире³торов�во�Фран³фÀрте.�

–�Должна�ли�чем-то�жертвовать�жен-
щина,�чтобы�добиться�Àспеха�в�большом
бизнесе� (личной� жизнью,� например,� в
традиционном� понимании:� дом,� дети� и
та³�далее)?

"АКАДЕМИЯ УСПЕХА"
от Ирины Таблер

Ка³ой�рисÀет�Ваше�воображение�ÀспешнÀю�бизнес-вÀмен?�Холодна,�расчет-
лива,�честолюбива,�амбициозна,�все�типично�женс³ое�ей�чÀждо,�не�та³�ли?�А
�енеральный�дире³тор�и�совладелец�INTERKREDIT�HOLDING�AG�Ирина�Таблер,
молода,�Àмна,�³расива.�И�очень�даже�женственна,�на�высо³их�³аблÀ³ах,�с�от-
личным�ма³ияжем�и�одета�со�в³Àсом.�А�ее�деловые�³ачества,�действительно,
типичны�для�преÀспевающе�о�бизнесмена:�целеÀстремленная,�Àпорная,�дело-
вая,��отова�работать�по�24�часа�в�сÀт³и,�и�амбиций,�в�лÀчшем�понимании�это-
�о�слова,�ей�не�занимать.�ТомÀ,�³а³�в�32��ода�можно�с³оль³о�о�достичь,�³�то-
мÀ� же� женщине,� воспитывающей,� хорошо,� разносторонне,� воспитывающей
сына,�можно�толь³о�Àдивляться.�В�2007��одÀ�Ирина�Таблер�номинирована�на
престижнÀю�немец³Àю�премию�"Герой�нации"�("Mutmacher�der�Nation"),�из�пя-
ти�тысяч�номинантов,�она�–�единственная�рÀсс³ая.��С�то�о,�³а³ими�³ачества-
ми�должна�обладать�женщина,�чтобы�стать�Àспешной�бизнес-вÀмен,�преÀспе-
вать�в�большом�бизнесе,�и�началось�наше�интервью.

Начало.�
Продолжение�на�стр.�12

Генеральный�дире³тор�и�совладелец
INTERKREDIT�HOLDING�AG�Ирина�Таблер
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–� Знаете,� я� мечтаю� иметь� возможность
Àделять�больше�времени�моемÀ�сынÀ.�Девя-
носто� процентов� мое�о� времени� занимает
работа.�Были�моменты,�³о�да�сын�спал�там,�в
³ресле,�в�офисе.�Это�опыт�на�ошиб³ах,�ÀчÀсь
и�делаю�выводы.�

Недавно� я� присÀтствовала� на� передаче
"Страна�и�люди�с�Людмилой�Мела",�Людми-
ла�спросила�мÀжчин,�тоже,�³стати,�серьезных
бизнесменов,� ³то-то� хочет� иметь� женÀ-биз-
несмена,�и�трое�мÀжчин�в�стÀдии,�в�один��о-
лос�ответили,�–�нет.�

Я� настоль³о� живÀ� работой,� что� ино�да
среди�ночи�мо�À�встать�и�записать�интерес-
нÀю� мысль� или� идею,� лежÀ,� обдÀмываю.
Жертвовать?�Я�пожертвовала�работой�в�бан-
³е,� пожертвовала� спо³ойной,� размеренной
жизнью.�Но�³аждомÀ,�–�свое.�А�мне�это�о�хо-
телось.�Бросить�вызов�сÀдьбе.�Мне�в�этом��о-
дÀ� тридцать� два.� У� меня� мÀжс³ая� работа.
Oчень�важно�в�жизни�–�внÀтренний�мир,�дÀ-
шевный� ³омфорт,� общение� с� интересными
людьми.� Во³рÀ�� меня� очень� мно�о� хороших
людей.�Мои�³олле�и,�а³ционеры,�мои�дрÀзья,
люди,�³оторые�помо�ают�мне,�способствÀют
моемÀ� профессиональномÀ� ростÀ.� Очень
люблю�юмор,�отец�À�меня�одессит,�это�À�ме-
ня�в�³рови.�Мно�о�временим�и�средств�Àде-
ляю� бла�отворительности.� СпонтирÀем� За-
падно-Европейс³Àю� Ли�À� КВН,� есть� дрÀ�ие
важные,�на�наш�вз�ляд�прое³ты.

Сейчас� ÀчаствÀю� в� политичес³ой� жизни
Германии.�4��ода,�³а³�состою�в�партии�CDU.
Лично�зна³ома�с�обер-бÀр�омистром�Висба-
дена.�Очень�признательна�и�бла�одарна�ОтцÀ
Але³сандрÀ,� РÀсс³ой� Православной� Цер³ви
�орода� Висбадена,� за� о�ромнÀю� дÀховнÀю
поддерж³À.�Я�была�представлена�ПрезидентÀ
России�ВладимирÀ�ПÀтинÀ.�Та³�что,�³а³�все�-
да�в�жизни�бываем,�что-то�теряем,�а�что-то
находим.

Время... покупать дом
–�У�нас�еще�есть�часть�вопросов,�³о-

торые� интересÀют� наших� читателей.
Один�из�наиболее�часто�задаваемых,�в
этой�связи:�стоит�ли�сейчас�брать�³ре-
дит?�Вы�одно�это�или�нет�и�лÀчше�по-
дождать?

–�Да,�стоит�и�желательно�поторопиться.
Эти�слова�мно�им�по³ажÀтся�непривычными
и�вот�почемÀ.�За�последние�15�лет�цены�на
жилÀю�недвижимость�росли�незначительно,
в�отличие�от�стоимости�³вартплат�и�³оммÀ-
нальных�ÀслÀ�,�а�на�не³оторые�позиции�даже
снизились�в�резÀльтате�ряда�э³ономичес³их
преобразований�в�стране.�И�бан³и�соответ-
ственно�были�вынÀждены�снижать�процент-
ные� став³и,� чтобы� ³а³-то� стимÀлировать
этот�се³тор.

За�это�время�выросло�нес³оль³о�по³оле-
ний,� Àспела� сформироваться� ³реп³ая� Àве-
ренность,�что�еще�десят³и�лет�ситÀация�бÀ-
дет�меняться� незначительно.� Что� недвижи-
мость� можно� ³Àпить� и� попозже,� ³о�да� фи-
нансы�позволят,�что�есть�еще�время�на�по-
ис³�и�выбор�подходяще�о�варианта.

–�Вы�хотите�с³азать,�что�сейчас�ситÀ-
ация�дрÀ�ая?

–� Да.� Сейчас� рано³� немец³ой� недвижи-
мости� очень� привле³ателен� для� иностран-
ных�инвесторов.�За³он�разрешает�приобре-
тать�недвижимость�иностранцам,�и�они�этим
а³тивно�пользÀются.�Например,�амери³анс-
³ая�инвестиционная�³омпания�Fortress�вы³À-
пила�À�немец³ой�³оммÀны�в�Дрездене�весь
ее� жилой� фонд� –� 48� 000� ³вартир� на� 1,7
млрд.�евро.�ДрÀ�ие�амери³анс³ие�инвесто-

ры�вы³Àпили�À�строительной�³омпании�GSW
о³оло�65�000�³вартир�на�405�млн.�евро.�Ря-
дом�с�ними�действÀют�фирмы�из�Ирландии,
Италии,� Франции,� Испании,� Австрии,� Ан�-
лии,�Японии.

–� Если� растет� спрос,� то� растет� и
цена...

–�Совершенно�верно.�И�все�специалисты
по� недвижимости� сходятся� во� мнении� и� в
один��олос�заявляют,�что�цены�на�немец³Àю
недвижимость� находятся� на� поро�е� взрыво-
опасно�о� подъема.� А� значит,� бÀдÀт� повы-
шаться� и� процентные� став³и.� Бан³и� очень
чÀт³о�реа�ирÀют�на�изменения�на�рын³е�и�не
ÀпÀстят� вы�одно�о� момента.� Мечта� о
собственном�жилье�для�мно�их�может�та³�и
остаться�мечтой...�несбыточной.�

–�Се�одня�на�рын³е�ипоте³и�работает
очень� мно�о� ³омпаний.� Это� и� бан³и,� и
финансовые� стрÀ³тÀры,� и� ипотечные
бро³еры.�ПосоветÀйте,�на�что�обращать
внимание�при�выборе�³омпании?

–� Се�одня� люди,� выбирая� финансовÀю
³омпанию,�ориентирÀются�на�ее�известность,
рÀ³оводствÀясь�тем,�что�чем�³омпания�изве-
стнее,� тем� надежнее.� Подход� проверенный,
но�не�все�да�вы�одный.�Уровень�надежности
всех�³омпаний�одина³ов,�поэтомÀ�на�первÀю
роль� выходит� понимание� сторон.� Со�ласи-
тесь,�делать�мечтÀ�реальностью�проще�с�тем,
³то� тебя� понимает.� Понимает,� на� Àровне
мышления,�на�Àровне�менталитета,�на�Àровне
эмоций,�а�не�толь³о�на�Àровне�слов.�

Ко�да� мы� формировали� штат� менедже-
ров,� то� одним�из�основных� ³ритериев�было
знание�рÀсс³о�о�язы³а.�Ка³�правило,�это�быв-
шие��раждане�СНГ.�Та³ой�подход�оценен�не
толь³о�³лиентами,�а�и�нашими�бан³ами-парт-
нерами,�³оторые�называю�нас�своим�рÀсс³о-
язычным�отделом.

Вторым�по�значимости�³ритерием�я�отме-
чÀ�–�стоимость�сервиса.�Наш�сервис�–�бесп-
латный.� Все� расходы� берÀт� на� себя� бан³и-
партнеры�–�ведь�мы�подбираем�им�³лиентов.

–� Ядро� ваших� ³лиентов� составляет
рÀсс³о�оворящая�аÀдитория.�Отличаются
ли�их�требования�³�ипоте³е�от�требова-
ний,�предъявляемых�³оренными�жителя-
ми�Германии?

–�Особых�различий�нет.�В�зависимости�от
Àровня�доходов,�люди�Àделяют�больше�вни-
мания� либо� вопросам� престижности/Àдоб-
ства,�либо�ценам�на�недвижимость.

"Мои 250 тысяч евро" 
–�Расс³ажите�о�про�рамме�"Мои�250

тысяч�евро"?�Ка³�родилась�эта�идея?
–�АнализирÀя�в�прошлом��одÀ�рыно³�нед-

вижимости,�мы�с�Àдивлением�обнарÀжили�па-
радо³сальный�фа³т�–�большинство�наших�со-
отечественни³ов�хотят�иметь�свою�недвижи-
мость,� но� не� торопятся� ее� приобрести.�Мы
провели� опрос� и� Àстановили,� что� основным
фа³тором,� препятствÀющим� достижению
мечты,� был� недостаточный� Àровень� инфор-
мированности.�Решая�та³ой�вопрос�–�³Àпить
дом�или�³вартирÀ�–�мно�ие�оперировали�Àс-
таревшими� сведениями,� рÀ³оводствовались
сложившимся�мнением,�а�то�и�просто�не�зна-
ли,�с�че�о�начать.

Среди� рÀсс³о�оворящих� жителей� Герма-
нии� преобладают� люди� со� средним� и� ниже
средне�о�заработ³а.�Зная�свои�с³ромные�до-
ходы,�они�не�позволяют�себе�даже�дÀмать�о
своем�доме,�хотя�се�одня�это�вполне�достÀп-
но.�Се�одня,�по�статисти³е,�сÀмма�возврата
³редита�бан³À�Àже�равна�средней�³вартплате.
Та³�за�что�же�лÀчше�платить�–�за�свое�имÀще-
ство�или�за�чÀжое?

–�А�³а³ие�еще�предÀбеждения�выяви-
ло�исследование?

–�Например,�основным�³ритерием,�из-за
³оторо�о�люди�боятся�брать�³редит�на�недви-
жимость,�это�нестабильность�доходов.�В�ре-
альности�это�давно�Àже�не�пре�рада.�В�слÀ-
чае�потери�работы�наша�³омпания�помо�ает
оформлять�по�ашение� ³редитов� через� �осÀ-
дарственнÀю�поддерж³À.

Второе�по�попÀлярности�мнение,� что�не-
высо³ий�доход�и�³редит�на�недвижимость�не-
совместимы.�И�это�не�проблема.�Мы�подби-
раем�вариант� ³редита,�при� ³отором�ежеме-
сячное�по�ашение�не�превышает�³вартплатÀ,
³оторÀю�³лиент�Àже�сейчас�платит.

Третье� –� это� нежелание� переплачивать
бан³À� за� ³редит.� Бан³и� бывают� разными,� и
проценты�тоже.�Это�же�наша�основная�зада-
ча�–�анализировать�и�выбирать�оптимальные
варианты� по� индивидÀальным�мер³ам.� Нап-
ример,�не�всем�известно,�что�в�Германии�сÀ-
ществÀет�16�федеральных�земельных�бан³ов,
³оторые�выдают�низ³опроцентные,�а�ино�да
и� беспроцентные� ³редиты� на� по³Àп³À� или
построй³À�жилья.

Четвертое�–�мно�их�отпÀ�ивает�необходи-
мость� иметь� собственный� ³апитал� для� пер-
вично�о�взноса.�Мы�работаем�с�бан³ами,�³о-
торые�это�о�не�требÀют.

И�À�нас�возни³ла�идея�создать�про�раммÀ
"Мои�250�тысяч�евро",��де�³аждый�желающий
может� бесплатно� полÀчить� исчерпывающÀю
информацию�и�³валифицированнÀю�³онсÀль-
тацию.�И�в�течение�24�часов�оформить�À�нас
вы�одный�³редит,�выбрав�подходящий�вари-
ант�из�финансовых�предложений�более�чем
от�тридцати�бан³ов.

А�в�³ачестве�приза�за�решительный�ша��в
своей�жизни,�все�наши�³лиенты�автоматичес-
³и� ÀчаствÀют� в� розы�рыше� 250� тысяч� евро,
³оторый�состоится�в�этом��одÀ�6-�о�де³абря.

Та³им�образом,�про�рамма�"Мои�250�ты-
сяч�евро"�–�это�не�просто�лотерея,�³а³�может
по³азаться� со� стороны.� Это,� прежде� все�о,
информация,� реальные� день�и� и� не� менее
реальная�недвижимость.

–�Древние�мÀдрецы��оворили,�что�лю-
дей� дви�ает� вперед� неÀдовлетворен-
ность� те³Àщим� положением.� Ваша� ³ом-
пания,�несмотря�на�молодость,�Àже�име-
ет�тысячи�³лиентов�и�известна�десят³ам
тысяч.� Это� Àспех?� Вы� довольны� та³им
положением� вещей� и� можете� почивать
на� лаврах,� или� продолжаете� дви�аться
вперед?

–�Мы�помо�аем�людям�решать�финансо-
вые�вопросы�любой�сложности�–�от�полÀче-
ния�небольших�потребительс³их�³редитов�до
³рÀпных� ипотечных.� Несмотря� на� заверения
бан³ов,�полÀчить�³редит�не�та³-то�просто,�и
тем� более,� не� просто� е�о� возвращать.� Есть
даже�та³ая�шÀт³а�"Ка³ой�же�рÀсс³ий�не�любит
быстро�о�³редита�и�медленно�о�возврата".

Мы�начали�работÀ�на�финансовом�рын³е
именно� с� предложения� ³онсÀльтационных
ÀслÀ�.�Наше�предложение�было� во�мно�ом
Àни³ально.�Мы�понимали�рÀсс³ий�язы³,�мы
понимали�запросы�и�интересы�³лиентов,�мы
предла�али� широ³ий� диапазон� ÀслÀ�.� Кли-
ент�на�один�вопрос�полÀчал�полнÀю�инфор-
мацию�и�сравнение�от�трех�бан³ов.�НеÀди-
вительно,� что� ³оличество� наших� ³лиентов
рез³о� Àвеличилось.� Интересы� ³лиентов� –
это�и�наши�интересы�и�наша�задача.�Если�À
вас�возни³нÀт�вопросы,�можете�обращаться
по�адресÀ:�Interkredit�Holding�AG,�Rheinstr.�22,
65185�Wiesbaden,�или�звонить�по�телефонÀ:
0611-308�570.

–�Мы�желаем�Вам�новых��оризонтов.
Успеха�Вам�и�дальнейше�о�процветания
ВашемÀ�делÀ.

Интервью�брали
Галина�РАЙШ,�Оле��ЦИЛЕВИЧ
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Продолжение.�
Начало�на�стр.�10


